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Relation with other Modules

العلقة مع المواد الدراسية الخرى

Prerequisite module None Semester

Co-requisites module None Semester

Module Aims, Learning Outcomes and Indicative Contents

أهداف المادة الدراسية ونتائج التعلم والمحتويات الرشادية

 Module Objectives

أهداف المادة الدراسية

ت تحكم النشطة التجارية والدارية.أوكق : 
إعداد الطالب لفهم البيئة القانونية الت 

نثلنءلق :  ت مجال العمال. الطالبتمكيي
ت حل المشكلت العملية فن

 من توظيف القواعد القانونية فن

يعية والخلقية.ثللثلق :  تأهيل الطالب لتخاذ قرارات إدارية وتجارية متوافقة مع الطر التشع

ت دعم استدامة العمال وحماية حقوقرابعلق : 
تطوير وعت الطالب بدور القانون التجاري فن

الطراف.

Module Learning 
Outcomes

مخرجات التعلم للمادة الدراسية

. استيعاب المفاهيم الساسية للقانون التجاري1

   أن يتمك444ن الط444الب م444ن فه444م طبيع444ة الق444انون التج444اري ومص444ادره، والتميي444ز بي444ن المع444املت المدني444ة
والتجارية وأسسها القانونية.

. تحليل الطار القانوني للنشطة التجارية2

   أن يكتس44ب الط44الب الق44درة عل44ى تفس44ير وتط44بيق القواع44د القانوني44ة ال44تي تحك44م النش44طة التجاري44ة، مث44ل
العقود، الوراق التجارية، والشركات.

. تقييم البيئة القانونية للعمال3

   أن يستطيع الطالب تقييم المخاطر القانوني44ة المرتبط4ة ب44القرارات الداري44ة والتجاري44ة، واق4تراح الحل4ول
القانونية المناسبة.

. فهم القواعد المنظمة للشركات التجارية4

   أن يتمك44ن الط44الب م44ن التع44رف عل44ى أن44واع الش44ركات، أس44س تأسيس44ها، إدارته44ا، وانقض44ائها، وف44ق
التشريعات التجارية الوطنية والدولية.

. تطبيق المبادئ القانونية في الممارسة الدارية5

   أن يط44ور الط44الب مه44ارة توظي44ف القواع44د القانوني44ة ف44ي ح44ل المش44كلت الداري44ة، وص44ياغة العق44ود
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التجارية، واتخاذ القرارات المؤسسية الرشيدة.

. تعزيز السلوك المهني والخلقي في العمال التجارية6

 أن يلتزم الطالب بمبادئ النزاهة، الشفافية، والمسؤولية القانونية ف44ي إدارة النش44اط التج44اري، م44ع مراع44اة
القوانين 

Indicative تاثيرات

Contents

المحتويات الرشادية

 الحاليالفصلسيتم تناول الموضوعات الرئيسة التية في 

.وأهميته التجاري القانون مفهوم في مقدمة. 1

.التجارة ممارسة وأهلية التاجر خصائص. 2

.وأنواعها التجارية العمال. 3

..النقل التجارية، الوكالة التجاري، البيع عقد (التجارية العقود. 4

.لمر السند الكمبيالة، الشيك، (التجارية الوراق. 5

.انقضاؤها إدارتها، تأسيسها، أنواعها،: التجارية الشركات. 6

.الواقية والتسوية الفلس. 7

.العادلة والمنافسة القانونية النظمة. 9

Learning and Teaching Strategies

استراتيجيات التعلم والتعليم

Strategies

:استراتيجيات التعلم الساسية هي

): تحليل قضايا وعقود تجارية حقيقيةCase Study Method• التعلم القائم عل الحالة ا
وربطها بالجانب النظري.

ت ا
): العمل ضمن مجموعات لمناقشة مسائلCollaborative Learning• التعلم التعاونن

كة. قانونية وصياغة حلول مشت 

): تمثيل kدوار التاجر kو المحامت kوSimulation & Mock Trials• المحاكاة والمحاكم الصورية ا
ت لفهم الجراءات القانونية.

القاضن

ن���� التفكتي���� النق�����دي ح����ولGuided Discussion• المناقش�����ة الموجه�����ة ا ): تش�����جيع الح����وار وتحفتي
النصوص القانونية وتطبيقاتها.

Student Workload (SWL)

 اسبوعا١٥الحمل الدراسي للطالب محسوب لـ 

Structured SWL (h/sem)

الحمل الدراسي المنتظم للطالب خلل الفصل
48

Structured SWL (h/w)

الحمل الدراسي المنتظم للطالب أسبوعيا
3
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Unstructured SWL (h/sem)

الحمل الدراسي غير المنتظم للطالب خلل الفصل
27

Unstructured SWL (h/w)

الحمل الدراسي غير المنتظم للطالب أسبوعيا
2

Total SWL (h/sem)

الحمل الدراسي الكلي للطالب خلل الفصل
75

Module Evaluation

تقييم المادة الدراسية

As
Time/Number Weight (Marks) Week Due

Relevant Learning 

Outcome

Formative 

assessment

Quizzes 2 10% (10) 5 and 13 All

Assignments 2 10% (10) 2 and  14 All

Projects 1 10% (10) Continuous All 

Report 1 10% (10) 15 All

Summative 

assessment

Midterm Exam 1hr 10% (10) 9 All

Final Exam 3hr 50% (50) 16 All

Total assessment
100% (100

Marks)

Delivery Plan (Weekly Syllabus)

المنهاج السبوعي النظري

Week  Material Covered

Week 1 مصادر القانون التجاري/ تدرج مصادر القانون التجاري/ تعريف القانون التجاري  .

Week 2 النظرية الموضوعية/ النظرية الذاتية/ نطاق تطبيق القانون التجاري .

Week 3
لعمال التجارية بصيغة/ العمال التجارية المنفردة/ انواع العمال التجارية /النظام القانوني للعمل التجاري / المقصود بالعمل التجاري

المشروع

Week 4 الستثناءات على اكتساب الصفة التجارية/الشروط القانونية لكتساب  الشخص صفة التاجر/الشخص الطبيعي التاجر/تعريف التاجر

Week 5 واجبات التاجر /الشخص المعنوي التاجر/لهلية التجاريةا

Week 6 الدفاتر التجارية وحجيتها في الثبات/انواع الدفاتر التجارية /الدفاتر التجارية

Week 7 وعة س انواعها وصورها المتناع عن المنافسة غتي المشع
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Week 8      امتحان

Week 9 وطقد الثار القانونية لعقد النقل عقد النقل س مفهومق س اهميتق س اطرافق س  ع .

Week 10 الواالة بالعمولة س مفهومهاد الضمانات القانونيةدالثار القانونية للواالة بالعمولة

Week 11 وط القانونية لبرامق دتعريفق وkهميتق وkسسق الفنيةد الشع ن عقد التأميي

Week 12 ن د انتهاء عقد التأميي ن الثار القانونية لعقد التأميي

Week 13 البيوع البحرية-تطورهادالبيع سيف اواافد البيع فوب

Week 14 أحكام الحساب الجاري/ -طبيعته القانونية  -تعريفه الحساب الجاريالعمليات المصرفية/ 

Week 15  مراجعة 

Week 16 Preparatory week before the final Exam

Delivery Plan (Weekly Lab. Syllabus)

المنهاج السبوعي للمختبر

Week  Material Covered

Week 1

Week 2

Week 3

Week 4

Week 5

Week 6

Week 7

Learning and Teaching Resources

مصادر التعلم والتدريس

Text Available in the Library?

Required Texts

المؤلف (ياسم محمد صالح) (القانون التجاري: القسم كتاب  
الول : النظرول اللامل – التاجر  اللقول التجارول  اللمظراة

2006، المصرفرل ) المكتبل القانونرل، بغدال 

 نعم

Recommended 

Texts
 بعض الرسائل والطاريح  الجامعية

Websites ل يوجد
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                   Grading Scheme

مخطط الدرجات

Group Grade التقدير Marks % Definition

Success Group

(50 - 100)

A - Excellent امتياز 90 - 100 Outstanding Performance

B - Very Good جيد جدا  80 - 89 Above average with some errors

C - Good جيد 70 - 79 Sound work with notable errors

D - Satisfactory متوسط  60 - 69 Fair but with major shortcomings

E - Sufficient مقبول  50 - 59 Work meets minimum criteria

Fail Group

(0 – 49)

FX – Fail  قيد المعالجة(راسب( (45-49) More work required but credit awarded

F – Fail راسب (0-44) Considerable amount of work required

Note: Marks Decimal places above or below 0.5 will be rounded to the higher or lower full mark (for example a
mark of 54.5 will be rounded to 55, whereas a mark of 54.4 will be rounded to 54. The University has a policy NOT
to condone  "near-pass  fails"  so  the  only  adjustment  to  marks  awarded by  the original  marker(s)  will  be  the
automatic rounding outlined above.
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