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Relation with other Modules

العلقة مع المواد الدراسية الخرى

Prerequisite module None Semester

Co-requisites module None Semester

Module Aims, Learning Outcomes and Indicative Contents

أهداف المادة الدراسية ونتائج التعلم والمحتويات الرشادية

 Module Objectives

أهداف المادة الدراسية

1-. ي مجال ادارة العمال عموماً
تنمية مهارات الطلبة في

ي تخصص -2
 .ادارة التسويق بوجه خاصتنمية مهارات الطلبة في

 ومنظمات .-3
ً
ها للمجتمع افرادا ي تخصص ادارة العمال وتوفير

ات اللزمة في ايجاد الخيا
يuu التخصصuuات-4

ة من خلل التدريب لمسارات مختلفuuة في ي تهيئة الطلبة للحصول عل فرص وظيفية متمير
 وادرة

ً
يuu مجuال ادارة العمuال عمومuا

الرئيسية والفرعية وتدريبهم عل مختلف تطبيقuuات الحاسuuب الليuu في
التسويق عل وجه الخصوص .

5-uuuي
ي تuuuواكب المعمuuuول بuuuه في ة لطلبuuuة القسuuuم واعضuuuاء الهيئuuuة التدريسuuuية والبuuuاحثير uuuي تuuuوفير بيئuuuة تعليميuuuة متمير

الجامعات العالمية .
خدمuuuuة المجتمuuuuع مuuuuن خلل التطuuuuوير والتuuuuدريب مuuuuع القطuuuuاع الخuuuuاص للرتقuuuuاء بالبيئuuuuة الجتماعيuuuuة وفتuuuuح-6

ي . مجال التعليم والتدريب لجميع الراغبير
تطuuوير المهuuارات الداريuuة والقياديuuة والعمuuل الجمuuاعي واتخuuاذ القuuرارات لجميuuع ملكuuات القسuuم مuuن طلبuuة-7

ي . ي واداريير وتدريسيير
8-

ً
 وادارة التسuويق خصوصuا

ً
ي مجال ادارة العمال عمومuا

ات الدارية وكل ما هو جديد في السعي لجلب الخيا
من  خلل تنظيم واقامة المؤتمرات والندوات العلمية .

Module Learning 
Outcomes

مخرجات التعلم للمادة 
الدراسية

التعريف لمفهوم المقرر ( المادة الدراسية ) .-1
يفس للطلبة خصائص المقرر .-2
ي للطلبة مضمون ومحتوى المقرر  .-3 يبير
حل المشكلت الدارية والتسويقية .-4
يوضح للطلبة بعض النظريات عن المقرر .-5
ي اعتمدها المقرر .-6

يحدد للطلبة السياسات التت
يعطي للطلبة امثلة عن تجارب الخرين .-7

Indicative Contents

المحتويات الرشادية

ي الكورس الول :
سيتم تناول الموضوعات الرئيسة التية في

مدخل ال ادارة التسويق .-1
البيئة التسويقية .-2
اتيجيات التسويق وتجزئة السوق .-3 اسيت
ي .-4

ائئ اسواق المستهلك وسلوكه السش
ي .-5

ائئ سوق منظمات العمال وسلوكها السش
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امتحان الشهر الول .-6
ي .-7

المزيuuuuج التسويقت
المنتج والخدمة -8
ويuuuuج ) .-9 التصالت التسويقية ( اليت
التسعير  .-10
التوزيuuuuع ( المكان ) .-11
التسويق العالمي ( الدولي ) .-12
ي .-13

امتحان الشهر الثائي
المبيعات .-14
يات .-15 المشيت

Learning and Teaching Strategies

اتيجيات التعلم والتعليم اسيت

Strategies

اتيجيات التعلم الساسية :  اسيت

ي الصف الدراسي .-1
ات عل الطلبة في القاء المحاضي

استخدام السبورة المدرسية .-2
طرح السئلة عل الطلبة ومطالبتهم بحلها .-3
4-. 

ً
ي حل المسائل صفيا

مشاركة الطلبة في
تكليف الطلبة بالواجبات البيتية .-5
تكليف الطلبة بعمل تقارير تخص حل مشاكل ادارية وتسويقية محددة .-6

Student Workload (SWL)

 uاسبوعا١٥الحمل الدراسي للطالب محسوب ل 

Structured SWL (h/sem)

الحمل الدراسي المنتظم للطالب خلل الفصل
63

Structured SWL (h/w)

الحمل الدراسي المنتظم للطالب أسبوعيا
4.1

Unstructured SWL (h/sem)

الحمل الدراسي غير المنتظم للطالب خلل الفصل
87

Unstructured SWL (h/w)

الحمل الدراسي غير المنتظم للطالب أسبوعيا
5.9

Total SWL (h/sem)

الحمل الدراسي الكلي للطالب خلل الفصل
150
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Module Evaluation

تقييم المادة الدراسية

As
Time/Number Weight (Marks) Week Due

Relevant Learning 

Outcome

Formative 

assessment

Quizzes 2 10% (10) 5 and 13 All

Assignments 2 10% (10) 2 and  14 All

Discussions 1 10% (10) Continuous All 

Report 1 10% (10) 15 All

Summative 

assessment

Midterm Exam 1hr 10% (10) 9 All

Final Exam 3hr 50% (50) 16 All

Total assessment
100% (100

Marks)

Delivery Plan (Weekly Syllabus)

المنهاج السبوعي النظري

Week  Material Covered

Week 1 مدخل ال ادارة التسويق

Week 2 البيئة التسويقية

Week 3 اتيجيات التسويق وتجزئة السوق اسيت

Week 4 ي
ائئ اسواق المستهلك وسلوكه السش

Week 5 ي
ائئ سوق منظمات العمال وسلوكها السش

Week 6  المتحان الول

Week 7 ي
المزيuuuuج التسويقت

Week 8 المنتجات ( السلع والخدمات )

Week 9 ويuuuuج ) التصالت التسويقية ( اليت

Week 10 التسعير

Week 11 التوزيuuuuع ( المكان )

Week 12  التسويق العالمي ( الدولي )

Week 13 ي
المتحان الثائي

Week 14 المبيعات
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Week 15 يات المشيت

Week 16

Delivery Plan (Weekly Lab. Syllabus)

المنهاج السبوعي للمختيا

Week  Material Covered

Week 1

Week 2

Week 3

Week 4

Week 5

Week 6

Week 7

Learning and Teaching Resources

مصادر التعلم والتدريس

Text Available in the Library?

Required Texts 2010البكري ، ثامر ياسر ، ادارة التسويق ،  ل . يزود من قبل الستاذ   

Recommended 

Texts
ل توجد

Websites ل يوجد

                   Grading Scheme

مخطط الدرجات

Group Grade التقدير Marks % Definition

Success Group A - Excellent امتياز 90 - 100 Outstanding Performance
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(50 - 100)

B - Very Good جيد جدا  80 - 89 Above average with some errors

C - Good جيد 70 - 79 Sound work with notable errors

D - Satisfactory متوسط  60 - 69 Fair but with major shortcomings

E - Sufficient مقبول  50 - 59 Work meets minimum criteria

Fail Group

(0 – 49)

FX – Fail (قيد المعالجة) راسب (45-49) More work required but credit awarded

F – Fail راسب (0-44) Considerable amount of work required

Note: Marks Decimal places above or below 0.5 will be rounded to the higher or lower full mark (for example a
mark of 54.5 will be rounded to 55, whereas a mark of 54.4 will be rounded to 54. The University has a policy NOT
to condone  "near-pass  fails"  so  the  only  adjustment  to  marks  awarded by  the original  marker(s)  will  be  the
automatic rounding outlined above.
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